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— Parisuhdekin pelaa, Teksti Eeva Tala e Kuvat Pasi Leino
kunhan tyénjako yhtei-
sessd yrityksessd on sel-
villd, nauravat Liisa ja
Hannu Lindroth. Vaimo
hoitaa myynnin ja mark-
kinoinnin, mies.viljely-

- Ynhta yrttipernetta

|sot muhkeat salaatit ja yrtit — niista turkulainen Lindrothin Puutarha
tunnetaan. Mita menestyvan perheyrityksen taustalta 1oytyy?
Ainakin Liisa, Hannu ja nykyaan myos Eero.

dndinkin kello on soinut 5.50. Liisa ja

Hannu Lindrothin huushollissa Tu-

run Maariassa on totuttu herddmaéén

aikaisin. Pariskunnan omistamalla
puutarhalla alkaa hyorini seitsemaéltd, kun
tyontekijit saapuvat toihin.

- Ensin kokoonnumme yhteen ja jaamme
tyot. Kuormat on saatava ldhtemaéén litkkeel-
le Turun torille ja pieniin salaattishop-myy-
maloihin eri puolille kaupunkia. Myohem-
min iltapdivilla ldhtee kuljetus vield kohti
Helsinkid, 52-vuotiaat Liisa ja Hannu selos-
tavat.

Tyonjaon jilkeen he kiertédvét kasvihuo-
neet lapi.

- Se on tullut tavaksi. Ikd4n kuin tarkistus-
kierros etté kaikki on kunnossa.

Vaikka yrttien ja salaattien viljelyssd on
paljon toistuvia rutiineja, kuten kylvot, nii-
den kastelu ja taimien hoito, pdivit vaihte-
levat Hannun ja Liisan mukaan paljon. Yll&-
tyksidkin sattuu.

Kevaaill4 oli kdydd huonosti latva-artisokki-
en avomaaviljelyssé jo heti alkuunsa:

- Kaikki tuhat siementi - yksi siemen mak-
saa euron kappale - olivat yhtédkkid kadon-
neet! Niitd ei 10ytynyt mistdén, vaikka kaik-
ki paikat haettiin. Lopulta siemenet 16ytyivit
roskiksesta! Eikd kukaan meistd tunnusta-
nut laittaneensa niiti sinne. Tapaus on mys-
teeri, mutta onneksi siemenet paisivit on-
nellisesti peltoon, Liisa kertoo.

HANNU OLI JO PIENENA poikana sanonut
ryhtyvinsi isona puutarhuriksi. Ja niin kévi.
Hain valmistui ruusutarhuriksi ja tyosken-
teli ensin Lepolassa ylipuutarhurina. Jotain
kohtalonomaista on siin4, ettd Hannu oli jo
lukioaikana tutustunut Liisaan, jonka van-
hemmat olivat kauppapuutarhureita. Pari al-
koi seurustella, meni naimisiin ja sai kaksi
lasta. 25-vuotias Eero on jo lentényt pesisti,
18-vuotias tytdr Eevi asuu vield kotona.

Vuonna 1996 syntyi Lindrothin Puutarha
DeliVerde, jota Hannu alkoi vetaa.

Liisaa puutarha-ala ei ensin ammattina
kiinnostanut. Hin olikin lukenut itsensi
systeemisuunnittelijaksi Ado Akademissa.

-Tyoskentelin it-alalla noin 20 vuotta, han
sanoo.

Mika sai pitkdn tyouran jilkeen vaihta-
maan alaa?

- Hevosen seléstd tippuminen! Liisa nau-
raa.

- Se oli vuonna 2007. Olin ratsastamassa,
hevonen kompastui ja siiné rytikéssa reisi-
lihakseni repeytyivat irti. Olin yli kolme kuu-
kautta sairaslomalla ja ehdin ajatella asioita.
Mietin, mitd muuta eldmaéssa voisi olla kuin
kiireinen ja stressaava it-ala, johon en tunte-
nut endd samanlaista paloa kuin aiemmin.
Eldménarvot menivit uusiksi, vaikka hen-
kisesti olenkin aina ollut saappaat savessa.
Ja tissd sitd nyt sitten ollaan! Eldméni paras
paatos.
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Pellolla rikkaruohoille kyyti& antavat ukrainalaiset Victoria Chverkalicik (vas.), Juliia Kovganenko ja Larysa Raboscyk.

Kevadidilld

latva-artisokan

stemenet
ylldttden
hdavisivit ja
loytyivdt
lopulta

— roskiksesta!
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- Olimme monta kertaa aiemminkin pu-
huneet, ettd Liisan kannattaisi olla toissa
omassa yrityksessi. Hin teki varsinaista tyo-
tddn ja auttoi tdssd minka ehti, Hannu ker-
too.

Liisa oli paatoksen kypsyttyd kysynyt mie-
heltdin, ottaisiko tima hinet toihin.

- Vastasin, ettd koeajalle otan. Koeaika jat-
kuu yhd, Hannu hymé&htaia.

Liisa onvoinut hyodynti4 it-alalta saaman-
sa opit ja kokemuksen myynnistd ja markki-
noinnista myos omassa perheyrityksessa.

- Tosin kuvittelin etukiteen, ettid nyt mi-
nulla olisivihdoin enemmén aikaa kodille ja
perheelle, mutta ei kiire mihinkaén ole lop-
punut. Mutta onhan tdma toisenlaista kiiret-
td kuin aikaisemmassa tydssa.

ALUKSI LIISALLA JA HANNULLA oli vain
torikauppa Turun torilla, jossa myytiin sa-
laatteja, porkkanoita, sipuleita ja muita kau-
den kasviksia.

- Sitten innostuimme viljelemé&én yrtteja,
ja meilt4 tiedusteltiin, voisimmeko toimit-

taa salaatteja ja yrtteja myyntiin myos kaup-
poihin.

Nykyédin asiakkaita ovatkin myos elintar-
vikemyymalat, yksityiset vihannestukkuliik-
keet ja ravintolat. Viiden viime vuoden ai-
kana suomalaisten yrtti-innostus on ollut
kasvussa. Se ldhti nousuun ldhi- ja luomu-
ruokabuumin vanavedessa.

- Ruuan puhtaus ja terveellisyys seka ih-
misten hyvinvointi ovat nyt pinnalla. Ja na-
mé meiddn tuotteethan ovat ldhiruokaa
parhaimmillaan. Moni padkaupunkilainen
kauppa pitdd meitid ldhiruokatuottajinaan,
silld meiltd tind4n kahden kolmen aikaan il-
tapdivilla ldhtevit tuotteet ovat heilld myyn-
nissd huomisaamuna.

YDINJOUKKO KOOSTUU Liisasta, joka hoi-
taa myynti- ja markkinointityot ja Hannus-
ta, joka vastaa viljelytuotteista seki Eerosta,
jonka vastuulla ovat jakelu- ja kuljetuspuo-
len tyot.

-Minulla on sdhkémiehen paperit, mutta
puutarha-alaja tydskentely perheyrityksessa

alkoi tuntua hyviltéd vaihtoehdolta muutama
vuosi sitten. Kdytdnnon tyon tueksi aloitin
Tuorlassa puutarhuriopinnot viime vuoden
marraskuussa, Eero kertoo.

Hén tekee toitd laidasta laitaan, silld per-
heyrityksessé ei voi nirsoilla tyotehtavista.

-Tulen seitseméksi toihin kuten muutkin,
ja lopettelen siind kuuden seitsemén mais-
saillalla.

Tyotahti tai pitkat paivat eivit kuitenkaan
nuorta miesta hirvita.

Perheyritys tyo6llistdd 5-25 ihmisti seson-
gista riippuen. Nytkin pellolla kykkii kolme
ukrainalaista nuorta naista.

- Rikkaruohot kasvavat, vaikka mita tekisi,
niitd ei voi pilata milld4n! Liisa nauraa.

- Joskus olemme kaikki pellolla kitkemés-
s4, jos tarve vaatii, Eero huomauttaa.

Mielipiteet nuoren ja vanhemman suku-
polven vililld eivit mene aina yhteen, mutta
keskustelemalla asioista on tdhén asti aina
selvitty. Joskus perheen miehet myds totea-
vat Liisalle, ettd "paatd saa”.

-Homma pelaa, kun jokainen hoitaa omat
tyonsé, eikd kukaan sotkeudu liikaa toisen
tekemisiin. Ei meilld isoja riitoja ole, mutta
tunteenpalo kylld nijyy ja kuuluu, Liisa sa-
noo.

ISOT, HYVALAATUISET salaatit ja yrtit ovat
Lindrothin puutarhan tavaramerkki. Sen
ovat huomanneet paitsi asiakkaat myos kol-
legat. Suomen Kauppapuutarhaliitto ja Koti-
maiset Kasvikset ry valitsi vuoden 2013 laatu-
tuottajaksi Lindrothin Puutarha Deliverden.
Tunnustus annetaan yritykselle, joka paitsi
tuottaa hyvilaatuisia tuotteita, myos toimii
alalla laadukkaasti ja pitkdjanteisesti.

- Liisaa ei yleensi saa hiljaiseksi, mutta
kun tieto palkinnosta tuli, hédn jii sanatto-
maksi pitkéksi aikaa, Hannu kertoo.

- Yritimme erottautua tuotteillamme ja
olemme siind varsin hyvin onnistuneetkin.
Olemme riittdvén pieni yritys, ettd voimme
tarvittaessa joustaa, Liisa sanoo.

Pariskunta kuvaa tekemisensi tapaa pe-
rinteiseksi, mika ei kuitenkaan tarkoita van-
hanaikaista.

- Viljelemisessi ei ole oikotietd. Kasveja ei
voi jattd4 oman onnensa nojaa, vaan ne vaa-
tivat jatkuvaa huolenpitoa, vihin niin kuin
pikkulapset, Hannu toteaa ja jatkaa:

- Yrttien viljeleminen on pitinyt aika pit-
kille opiskella itse, silld kun aloitimme, sii-
td ei ollut Suomen oloissa kovin paljon vie-
14 tietoa.

Hannu huolehtii mielellddn kylvoisté itse.

- Mielestini osaan tehdé ne kaikkein par-

haiten! han hymyilee.

Perinteisiin menetelmiin kuuluu taimien
istuttaminen késin.

- Meilld on niin paljon sortteja, ettei istut-
tamista oikein voi automatisoida.

PUUTARHAN YKKOSTUOTE on basilika, ja
seuraavina tulevat rosmariini, minttu ja ko-
rianteri.

- Kun avocadopastan resepti sosiaalisen
median kautta levisi ihmisten tietoisuuteen,
se nakyi myos meilla t44ll4 puutarhassa. Voi
sanoa, etti lehtipersiljan kysynté kasvoi yh-
dessd yossi kaksikymmenkertaiseksi! Liisa
kertoo.

Lindrothin perheessi syddédan luonnolli-
sesti paljon kasviksia ja kalaa, jota Hannu
pyytdd itsekin. Liisan oma suosikki yrteista
on minttu, Hannun timjami. Salaateista Lii-
sa tykkd4 "mummon kerésalaatista”. Pellolla
kasvavista kasviksista Hannu pité4 erityisesti
parsakaalista.

Kun Hannulta ja Liisalta kysyy hankalinta
kasvatettavaa, vastaus on valmiina:

-Rosmariini. Sen viljelyaika on pitka, kak-
si kolme kuukautta siind missa minttu, kori-

Puutarha-ala ja
tyéskentely per-
heyrityksessd yh-
dessd vanhempien
kanssa vei voiton,
kun sédhkémie-
heksi valmistu-
nut Eero Lindroth
pohti tulevaisuut-
taan.

Basilika, suoma-
laisten rakasta-
ma yrtti, on yk-
késtuote myés
Lindrothin puu-
tarhalla, jossa
kasvatetaan vuo-
dessa noin 500
000 kappalet-

ta yrttejd ja noin
700 000 kappa-
letta salaatteja.
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Kiireisind ai-
koina Liisa ja
Hannu eivdt
ehdi istus-
kella. Yélla
kun ravintolat
ovat menneet
kiinni, keit-
tipadlliksltd
saattaa tul-
la tekstivies-
ti siitd, mi-
td seuraavan
aamun kuor-
maan pitad li-
sdtd.

Pdqitd sdd, sanovat perheen

miehet Liisalle

anteri ja basilika kasvavat valmiiksi neljassi
viidessa viikossa. Rosmariinin viljelykustan-
nukset ovat korkeat jo pitkdn kasvatusajan
takia, eikd myyntihinta muihin yrtteihin
verrattuna voi kuitenkaan olla kolminker-
tainen.

Uusiin kokeiluihin innostuva Liisa esitte-
lee kasvihuoneessa olevaa laakerinlehtipro-
jektiaan. Pistokkaat tulivat Israelista asti.

- Laakerinlehtien kasvattaminen myynti-
kokoisiksi niyttiisi olevan hiukan haasteel-
lista. Saa ndhd4, miten kdy. Muuta kokeilui-
hin liittyy aina omat riskinsé, Liisa pohtii.

Kun ihmiset alkoivat kysell4 vehnéorasta,

Timjami (kuvassa) on Hannun
lempiyrtti. Liisa puolestaan fanit-
taa minttua. Kakkosena molempi-
en listalla tulee rosmariini.

sitdkin pantiin kasvamaan.

- Se tuntuu olevan nykyiidn superfoodia,
terveellistd superruokaa, samoin kuin aurin-
gonkukan versot ja muutkin versot.

Liikakastelu on varmin tapa tappaa taimi,
eiki Lindrothin puutarhalla moista aloitteli-
janvirhetti end4 tapahdu, mutta séét sanele-
vat toimintaa ti4llakin.

- Melkein aina on liian kuumaa, kylmaa,
markéa tai kuivaa. Ihmiset ihmettelevit, kun
maanviljelija ei ole koskaan siihin tyytyvai-
nen, mutta niin se vain on, ettd ilmojen kans-
sa joutuu jatkuvasti pelaamaan.

MONI ASIA OLISI Liisan ja Hannun mukaan
jaanyt tekematti, jos perheyrityksell4 ei oli-
si ollut jatkajaa. Nyt tuotantopinta-alaa on
lisdtty ja lammityssysteemi uusittu, sillad 6l-
jysta on luovuttu. Neljéstd kasvihuoneesta
on kasvettu yhdeksddn - kasvihuonepinta-
ala on télld hetkelld 10 000 neliometrié, avo-
maata on kaksi hehtaaria.

- Sadoista tuhansista puhutaan koko ajan,
kun jotain investoidaan, eikd kustannuksia
voi siirtdd suoraan myytivien tuotteiden hin-
toihin.

Liisa ja Hannu vitsailevatkin joskus toisil-
leen, ettei heitd rakkaus yhdessi pida vaan
velat!

Lahistoll4 olevia tai muita Turun alueen
viljelijoitd he eivit pid4 kilpailijoinaan.

- Kylla Suomeen suomalaisia salaatteja
jayrtteji mahtuu. Pahimmat kilpailijamme
ovat Espanjassa, Hollanissa tai Israelissa.

Riskien kanssa eldminen ja yrityksessa
vuorokaudet ympdri kiinni oleminen ovat
tyon varjopuolia, mutta hyvid on enemmaén:

-Olemme onnekkaita ja hiukan ylpeitikin
siitd, ettd olemme saaneet oman brandimme
ldpi ja vakiinnuttaneet asemamme markki-
noilla. Onnistumisen hetkid on paljon. Kylla
yrittijyydessé viehéttdd myos vapaus ja itselle
tekeminen, Liisa sanoo.

- Kasvun ihmeeseen ei kylldsty. Sitéd on to-
della mielenkiintoista seurata kaikkien néi-
den vuosien jalkeenkin, Hannu lisda.

Kun oma poika ldhti perheyritykseen mu-
kaan, vanhemmat saattoivat viime vuonna
pitdd pari viikkoa lomaakin, ja silloin till6in
viikonloppu on otettu vapaaksi. Tulevaisuus
néyttia siis tdlla hetkelld valoisalta.

- Haaveilemme siit4, ettd joskus kun Eero
ottaa ohjat kokonaan késiinsi, voimme 16t-
kotella mokilld Kustavissa ja viettdad kesia
ihan niin kuin kuka tahansa eldkelédisparis-
kunta! 0



